PARTICIPE CON EXITO

EN EVENTOS COMERCIALES G Gfr rr Gm’??ﬂ"’%

Linea de Estrategia Comercial - SEA empresarial

La participacion en eventos comerciales es una herramienta de promocion Rueda de negocios: Evento centrado en establecer
I que permite al empresario dar a conocer y promover sus productos, contactos comerciales que se puedan traducir en

analizar la competencia, establecer nuevos contactos comerciales, realizar negocios y ventas.
alianzas, vender y detectar nuevas necesidades de los clientes.

Puntos a tener en cuenta para rueda de negocios:

Feria Comercial: Eventos con alta asistencia de
1 expositores y visitantes donde se muestran gran variedad
o

de productos o servicios. Tener un plan de participacion

gue determine las necesidades
de los compradores con los que

A. se tiene cita, los productos, los
precios y descuentos, las
muestras de productoy la
papeleria necesaria para cerrar
las ventas.

Puntos a tener en cuenta para participar en una feria:

Desarrollar un plan de
participacion que involucre su
objetivo de participacion, los

A. productos a presentar, los
precios y descuentos, el personal
asistente y el material
publicitario..

B Elaborar un plan de visitas
® posterior al evento.

Realizar un seguimiento a los
C contactos, pedidos, ventas y
®  entregas que permita realizar un

Elaborar un registro de contactos,
control de los resultados.

B pedidos, ventas y entregas que
@  permita realizar un control de los
resultados.

Es recomendable utilizar
un formato que permita
visualizar los objetivos,
los presupuestos, las
tareas y los detalles de la
participacion de la
empresa en los eventos
comerciales.

c Elabore un analisis de los
® competidores y su oferta.

D Haga el balance financiero y
® comercial del evento.




PARTICIPE CON EXITO

EN EVENTOS COMERCIALES G Gfr rr Gm’??ﬂ"’%

Linea de Estrategia Comercial - SEA empresarial

La participacion en eventos comerciales es una herramienta de promocion Rueda de negocios: Evento centrado en establecer
I que permite al empresario dar a conocer y promover sus productos, contactos comerciales que se puedan traducir en

analizar la competencia, establecer nuevos contactos comerciales, realizar negocios y ventas.
alianzas, vender y detectar nuevas necesidades de los clientes.

Puntos a tener en cuenta para rueda de negocios:

Feria Comercial: Eventos con alta asistencia de
1 expositores y visitantes donde se muestran gran variedad
o

de productos o servicios. Tener un plan de participacion

gue determine las necesidades
de los compradores con los que

A. se tiene cita, los productos, los
precios y descuentos, las
muestras de productoy la
papeleria necesaria para cerrar
las ventas.

Puntos a tener en cuenta para participar en una feria:

Desarrollar un plan de
participacion que involucre su
objetivo de participacion, los

A. productos a presentar, los
precios y descuentos, el personal
asistente y el material
publicitario..

B Elaborar un plan de visitas
® posterior al evento.

Realizar un seguimiento a los
C contactos, pedidos, ventas y
®  entregas que permita realizar un

Elaborar un registro de contactos,
control de los resultados.

B pedidos, ventas y entregas que
@  permita realizar un control de los
resultados.

Es recomendable utilizar
un formato que permita
visualizar los objetivos,
los presupuestos, las
tareas y los detalles de la
participacion de la
empresa en los eventos
comerciales.

c Elabore un analisis de los
® competidores y su oferta.

D Haga el balance financiero y
® comercial del evento.




