MERCADEO A LA CARTA e L | G(rrre

Linea de Estratégia Comercial- SEA empresarial d

necesario aprender a pensar distinto para llegar al mercado y lograr diferenciarse

I A la hora de vender es clave ser creativo, dinamico y efectivo, por lo que es I Usar distintos tipos de pensamiento ayuda a la empresa a:
de la competencia.

TIPOS DE PENSAMIENTO

Entender a la
competencia para

Dinamico: Genera soluciones Experiencial: Trabaja la diferenciarse y
rapidas a partir de la Imaginacion respondiendo + entregar valor distintos
asociacién de conceptos y 2 permanentementela al mercado.
1 estructuras creativas, usando o pregunta “;qué pasariasi?”.
[ herramientas visuales y Facilita visualizar los o _ _
dinamicas como collage o elementos, beneficios y | j S~ o=
dibujos. riesgos de las soluciones. W
Posicionar su marca
entregando forma
Sistemico: Trabaja los Divergente: Estudia el consistente las
elementos relacionados con problema desde distintos caracteristicas,
el entorno cercanoy 4 puntos de vista, formula beneficios y servicios.
3. humano, enfatizando en ®  varias preguntasy aborda la

conceptos ambientalesy en situacion de un modo no
las dinamicas sociales del racional. Es muy creativo.
negocio.

Conocer y entender al

cliente para satisfacer

sus necesidades, lograr

ventas efectivas y

| fidelizarlo.
s Entregar los productos al
Lograr una cliente de distintas
comunicacion efectiva formas, siendo mas
utilizando nuevas eficazy eficiente.

tecnologiasy
herramientas.



